7. Recursos clave
Dividiremos nuestros recursos segun su tipologm,fisicos,
humanos y financieros, intentando clasificar todmedlo que

podamos necesitar para su correcto funcionamiento.

Recursos fisicos:

Como hemos ido explicando a lo largo de este dootome
nuestra idea de negocio es una mezcla entre barbysocial,
contando también con bastante tecnologia debido tanhatica

gue hemos decidido para él.

Por ello, el recurso fisico de mayor importancia seiestro local,
el cual dispondremos acondicionado segun nuestiestog

teniendo en cuenta que tenga la superficie neeepara acoger
todo lo que queremos. Es importante también quetewsmn una
parte ya habilitada para ser la cocina en la quiepgocinar

aquellos platos que venderemos a modo de tapas.

Sera necesario instalar mobiliario relacionado kesnfunciones
propias de bar, como pequefios electrodomeésticofetdca,
plancha, nevera) en donde podremos mantener caa®sy

diferentes alimentos para poder realizar estosglat



Ademas de ello, sera necesario instalar todo agushaje
necesario para estas labores, incluyendo éste, erteua,
cristaleria y todos aquellos muebles que sean aeoss como

mesas Y sillas, entre muchos otros.

Para poder organizar torneos y poder ver las coonpets a
nivel internacional, necesitaremos incluir difeemntequipos
informaticos, como CPUs, pantallas, teclados, adeteaiversas

televisiones.

Esto anterior no sera util sin una adecuada conadedred de alta
velocidad, lo cual nos permitira poder accederdampiente a
internet, algo que sera imprescindible para podsualizar

correctamente dichas competiciones.

Recursos intelectuales y humanos:

Una vez contados con los recursos fisicos pararpadprender
nuestro negocio, necesitaremos alguien que puediagarse del

negocio.

Por ello, contaremos con diverso personal cuatibcpara poder
resolverles dudas sobre la utilizacion de equimbsacceso a
diferentes juegos, como jugar a cada uno de edes,como

personal con conocimientos de hosteleria , pararpservir los



diversos tipos de bebidas y comidas que existiramestro

local.

Recursos financieros:

Para poder llevar a cabo todo esto, necesitarerptarccon
suficiente capital para ello. Serd determinanteapalio la
capacidad econdémica de los propietarios, los cu@letaran con
sus propios ahorros, ademas de diferentes préstagumesles

puedan realizar sus familiares o amigos.

Ademas de ello, se prevé la peticion de diferemiEstamos
bancarios o de hipotecas las cuales podran dotaépodamente
de capital que nos ayude a solventar todos logggsie acarrean

este tipo de negocio.

Contando con que somos jovenes y teniendo en cupreel
Estado valora el emprendimiento, solicitaremosrda® ayudas o
subvenciones, tanto publicas como privadas pararpodntener

a flote nuestra propuesta.

Una vez montado nuestro negocio y puesto en marcha,
intentaremos recaudar fondos para la viabilidad ndestro

establecimiento.



Los ingresos que prevemos seran debidos a la demeia de
diferentes alimentos y bebidas, ademas del cobratgzacion y
acceso a los equipos informaticos que tendremgmuiisies en

nuestro local.

Debido a que una de nuestros mayores reclamos wasida y

participacion de diferentes torneos, lo utilizaresmomo forma de
obtener ingresos. Para ello, cobraremos por lanargeion de
torneos, por la publicidad de los torneos que drga@mos en
nuestro local y por la suscripciones en diferentebs o equipos

patrocinados y gestionados en nuestro local.



