4- Fuentes de ingreso
1° Para el establecimiento e instalacién del local:

-Capacidad econémica de los futuros propietarios (Ahorros,prestamos de
familiares, amigos etc..)

-Prestamos o hipotecas bancarias suscritos por los futuros propietarios.

-Ayudas o subvenciones publicas o privadas a las que se puedan acceder.

2° Inicio de la actividad:
-Por venta directa de consumiciones (bebidas, bocadillos, etc.)

-Cobro por facilitar Pc's y acceso a la red (se cobrara por el tiempo de
acceso).

-Suscripcioén al club/equipo patrocinado y gestionado por el local,esto dara
descuentos en los torneos organizados por el local,un porcentaje en las
consumiciones y disposicién gratuita por de un numero y tiempo limitado de
equipos,ya que existirda siempre un nimero de equipos reservados para socios.
-La organizacién de torneos locales,previo pago por su participacién en ellos.

-Ingresos indirectos por publicidad,en los torneos organizados por el local.



