Nuestras principales fuentes de ingresos seran la venta de activos, en nuestro caso los
activos son el disefio y personalizacion de diferentes composiciones florales
encargados por los clientes y las empresas, por ello debemos estudiar cuanto dinero
estan dispuestos a pagar nuestros clientes, que sean razonables con la calidad, los

clientes quieren calidad y buen estado para pagar un precio de dinero razonable.

Nuestro objetivo es conseguir nuevas fuentes de ingresos para asi tener mayor

beneficio

Para llevar a cabo nuestro proyecto tendremos que hacer una inversion inicial, en la
que los ingresos que consigamos con las compras realizadas, y los beneficios en otras

tiendas en las que se vendan nuestros productos iran para poder pagarlo.
Los clientes podran pagar en tarjeta o en efectivo a eleccién del cliente

Nuestra empresa dependerd mucho de los clientes y de empresas que nos encarguen
trabajos (Ej.: ramos, coronas, para diferentes eventos...) ya que son nuestra principal

fuente de ingreso y sin clientes no podriamos llevar nuestra empresa a delante.

Nuestros precios seran precios dinamicos ya que depende de la seleccién de
productos personalizados por el cliente y las composiciones el que el precio ascienda

o disminuya

PRECIOS DE LOS PRODUCTOS

RAMOS 30 €
CORONAS 40 €
CENTROS 40 €

Estos son algunos de los productos que ofreceremos ya que también ofreceremos
productos decorativos y mas productos, el precio de los productos es variable segun el

disefio hecho por el cliente y el servicio que requiera.

También realizaremos encargos por internet pero al tener que llevarlo a domicilio el
precio del transporte corre a cargo del cliente. Se hard a través de empresa de

paqueteria.



El servicio de libre personalizacion sera por 1€ mas

También es posible realizar ventas cruzadas para que el cliente complemente su

compra con un complemento

Creemos que los clientes estaran dispuestos a pagar mas ya que se trata de un

servicio innovador ya que podra disefiar el aspecto de su composicion a su gusto.



