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FUENTES DE INGRESOS

Como todo buen negocio, el objetivo principal es sacar algun tipo de beneficio. No
siempre tiene que ser un beneficio econdmico, como es en el caso de las ONG. En el caso
de nuestro servicio, y como nuestra primera idea, es que, para empezar, los dos individuos,
el interesado en alquilar y el duefio de dicho objeto, acordaran un precio para efectuar el
intercambio. Al precio acordado por los clientes, se le restara el 20% que es el beneficio que
tendra nuestro servicio para asumir nuestros gastos y de ese modo, pagar a nuestros
trabajadores y asumir con los gastos de marketing y la creacion de la app. Habra varias
formas de pagar el servicio que le estamos ofreciendo, una de ellas podra ser a mano, por
otra parte, si el cliente vive lejos de nuestra centralita o simplemente si no le apetece venir
tendra que pagar via internet, con paypal o con una tarjeta de crédito. Claro esta que el

servicio de transporte incrementara el precio del producto o servicio, eso se pagara por otro

lado.
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