
RECURSOS CLAVE.

La empresa cuenta con distintos recursos físicos como 
maquinaria,fábrica,vehículos,recursos 
intelectuales,informáticos,empresarios, y humanos como 
mano de obra; en plantilla, mano de obra cualificada, 
directivos, empresa de servicios y en cuanto a servicios 
financieros, nuestro dinero proviene de prestamos 
bancarios, nuestros propios ahorros e inversores.

RELACIONES CON LOS 

CLIENTES.
La venta es física, se vende directamente al consumidor, 
ya que las empresas con las que nos asociamos lo hacen , 
aunque también por paginas a través de internet y la 
distribución a través de una compañía secundaria de 
transporte.

      

RECURSOS CLAVE.
Lo vendemos a través de un portal o página en internet 
(que habrá que crear) y también en tiendas o 
franquicias , el trato tanto con los clientes como con 
las empresas es directo.

               

RELACIONES CON LOS 

CLIENTES.
La venta es física, se vende directamente al consumidor, 
ya que las empresas con las que nos asociamos lo hacen , 
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