Tras haber fijado cual es nuestro objetivo, debemos decidir qué es lo que
les vamos a ofrecer a nuestros futuros clientes. En este caso, nuestro
innovador e inteligente bastdn para invidentes.

Con esto estamos hablando de la proposicion de valor. Nuestra
proposicidon de valor, es ser la razon por la que los clientes elijan nuestra
empresa y no la de la competencia debido a los productos o servicios que
nosotros les ofrecemos ya que consideran ser la mejor opcion de lo que el
cliente busca.

A diferencia de los demas bastones para ciegos que podemos encontrar
disponibles actualmente en el mercado, nuestro bastén cuenta con
sistema de navegacion GPS 7.0, sensores de proximidad, boton S.0.S.

La dificultad que supone no ver, hace que las personas con discapacidad
visual tengan que llevar un baston para no chocarse. A pesar de ello, en
muchas ocasiones, se topan con objetos que se encuentran por la calle.
Para ello, nuestra empresa, ofrece el baston inteligente con sistema de
navegacion y sensores de proximidad para que les alerte de que hay un
escalén u objeto proximo.



