Estructura de costes:

Inversion inicial: 0000,00€ (Estimacion del dinero que deberiais
invertir para sostener la idea de negocio durante, al menos, un
gjercicio econdmico (afio)

Costes fijos: costes de oficina, costes de fabricacién, costes basicos
(luz, gas, agua).

Costes variables (varian segun la demanda del producto):

Costes en materiales: Nuestro primer gasto para procesar la carcasa
nos hara falta ordenadores y las programas necesarias para que el
producto sea lo mas creible posible y poder llevar a cabo un nuevo
negocio. Para poder hacer nuestro producto necesitamos un
compresor, motor y todo lo necesario para el circuito pequefio, de
modo que detecte la caida del mavil e infle el globo
automaticamente. También hara falta goma de fina textura, no tan
dura ni demasiado blanda, para que sujete el mévil en caso de caida.
Lo ultimo, por supuesto, nos hara falta el globo de proteccion a la
caida que estara medio escondida por comodidad y no abulte

demasiado.
Costes en manutencién de empleados: Tendremos disefiadores que

tendran el privilegio de disefiar un nuevo producto y poner en
practica su creatividad en 3D. Esto se puede dividir en dos partes,
por un lado sera el disefio de fuera (el hinchable y la goma) y por
otro lado el disefio del circuito en modo que se note lo menos
posible la maquinaria. Pagaremos a gente que nos ara el circuito de
nuestro nuevo producto que tendra disefiado su forma correcta para
poder encajar en la parte detras del mévil en modo que no abulte. La
goma que tendra mas o menos igual que las antiguas carcasas pero
en nuestrocaso sumaremos todavia un poco mas de grosor con
textura fina y modo puzzle para encajar la necesaria maquinaria (el
globo, el motor, compresor y el circuito automatico).



3. Costes en publicidad del producto: En primer lugar al tener nuestra
propia tienda, a la gente que le interese nuestro nuevo producto sera
visible en las calles y por supuesto en nuestra propia web
(wwwjumpycase.com). Al ser un producto relacionado con el movil
intentaremos contactar con servicios como movistar, orange,
vodafone o parecidos, para que nos pueda ayudar el aumento de
nuevos clientes.



