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SOCIEDADES CLAVE 

 

 

 

 

Business Contacts contará con alianzas estratégicas entre empresas no competidoras. 

Realizaremos alianzas con empresas cuyos modelos de negocio no compitan por el mismo 

segmento de mercado o por los mismos recursos. 

 

La cooperación resultará beneficiosa para ambas partes, las otras empresas podrán anunciar 

sus productos o servicios a nuestros usuarios y de esta manera aumentar los suyos. 

 

 

Business Contacts le da mucha importancia a la relación entre las empresas anunciadas y 

nuestra página, el lugar donde se anuncian. Es por esto que cada una de las empresas 

promocionadas cuenta con un trato específico en el que se le informa de todas nuestras 

ofertas, requisitos, precios… 

 

Estas alianzas nos permitirán optimizar beneficios a nosotros y todas aquellas empresas que se 

anuncien en Business Contacts recibirán un incremento de clientes y a su vez de beneficios. 

 

Business Contacts cuenta con una serie de alianzas clave con otras empresas, las previamente 

mencionadas, que serán anunciadas y puestas al servicio de los demandantes. Las alianzas 

entre los fundadores se repartirán interpretando cada uno de estos un rol.  

 

Cada uno aportará un recurso clave: 

 

• Lucía: originalidad. 

• Carmen María: visión de mercado y don de gentes.  

• Miguel: habilidad comercial y marketing. 

• Marta: organización. 

• Sandra: la capacidad para crear una página web. 
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El principal motivo por el cual otras empresas deciden establecer alianzas con Business 

Contacts es para optimizar su modelo de negocio ya que, gracias a nuestra página web, 

clientes pueden hacer uso de su servicio y se promocionan aumentando sus ingresos. 

 

Para Business Contacts las sociedades son un punto clave puesto que sin ellas no habría 

empresas que anunciar. El éxito de las relaciones con estas empresas es gracias a la capacidad 

de los integrantes de la mencionada empresa de conseguir y mantener clientes.  

 


