FUENTES DE INGRESO

Al ofrecer un precio de venta muy reducido, debido a los materiales empleados, si que
tendriamos clientes, porque en cuanto a calidad/precio ofreceriamos de los mejores
productos.

Teniendo unos clientes fijos, los cuales pueden ser profesionales, o simplemente aficionados a
este mundo; para asi cada vez que necesiten piezas acudan a nosotros y asi tener ingresos por
pagos recurrentes o bien alguien que necesita un producto en un momento dado
obtendremos los llamados por pago unico.

Al principio a nosotros no tendremos un desembolso importante, porque nosotros al trabajar
segun el cliente, hariamos el producto inmediatamente, tal y como el cliente nos lo pida; de
ahi sacamos la conclusion de que el primer desembolso dependera de la cantidad de clientes,
pero en caso de no poder afrontarlo con nuestro dinero, poco a poco irilamos adquiriendo
patrocinadores, para asi lograr mayores beneficios, tanto ellos como nosotros, y en nuestro
caso poder afrontar los gastos.

En cuanto al cliente le facilitaremos la forma de pago porque podra pagar de diferentes
maneras: PayPal, Transferencia Bancaria, Contra reembolso (incluyendo un gasto mayor para
el cliente) entre otras.

La publicidad en nuestro caso seria mediante internet, Youtube, Facebook, Instagram,... entre
otras redes sociales y una pagina web. Al mismo tiempo organizando eventos en los cuales
habrd sorteos y encontraremos diferentes ofertas, como cédigos de descuento, etc. En
Youtube lo que hariamos seria subir videos, con productos nuevos, todos nuestros, para
entretener al cliente y asi también poder adquirir mas clientes, lo que conlleva mas fuentes de
ingreso.



Dentro de los precios, en cada uno de nuestros proyectos tendremos los distintos precios:

-Precios fijos.
-Precios dindmicos.

Los precios fijos serdn para clientes nuevos, aunque registrandose obtendran unos puntos, por
ejemplo por una compra de “x” € obtendran “y” puntos, pudiendo canjearlos en la siguiente
compra o bien acumularlos para alguna otra compra.

Los precios dinamicos serdn para clientes frecuentes, debido a que gracias a ellos
obtendremos beneficios, con lo cual nos pondriamos en contacto con ellos, para asi poderles
hacer precio por compra al por mayor y suministrandole puntos también, como al resto de
clientes.

Prestamos, alquileres y renting no utilizariamos, ya que en nuestro caso hariamos todo en
algun sitio comun para nosotros el cual ya lo tenemos, al no tener una tienda fisica en un
principio y al disponer de las herramientas, no necesitariamos ningun préstamo para comprar
magquinaria y demas en un principio.



