1.-PROPOSICION DE VALOR:

A la hora de crear nuestra propia empresa, nos hemos planteado
principalmente dos cuestiones basicas, como son las necesidades o
problemas que deben ser resueltos en nuestro entorno y por otro lado,
gue es en lo que podemos diferenciarnos de la competencia, es decir,
si el cliente estaria dispuesto a pagar por nuestro producto y a
rechazar los productos de la competencia por el nuestro.

Tras barajar varias posibilidades, finalmente nos decantamos por
satisfacer una necesidad o de solucionar una enfermedad que
paulatinamente crece y avanza de manera rapida en nuestra
sociedad, como es el alzheimer, o la pérdida de memoria:
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Cada 4 segundos hay nuevo caso de El nimero de personas en el
demencia diagnosticado en el mundo con demencia crecera
mundo. significativamente en el 2050.

Nuestro modelo de empresa se basaria en facilitar la convivencia de
las personas que padecen esta enfermedad progresiva, la cual afecta
a la memoria y tiene graves consecuencias en dichas personas. Para
ejecutar esta labor, proponemos la creacién de una aplicacion para el
movil, que se basaria en lo siguiente: la aplicacion constaria de
diferentes secciones/utilidades. Una de estas utilidades constaria de
una agenda de contactos con una pequefa informacion de cada uno
de los contactos de los enfermos y una foto adjunta a cada contacto,
con la intencién de crear relaciones mentales a los enfermos para que
la identificacion de esos contactos sea mas facil. Ademas, mediante
un mecanismo de anotacion de eventos-citas-o datos importantes que
el paciente quiera recordar, seran automaticamente transferidos a una
agenda electronica con reconocimiento auditivo, para notificar dichas
anotaciones en los dias fijados.



Otra de las utilidades seria que la aplicacién dispondria de un mapa
para situar a los enfermos y evitar desorientaciones o equivocaciones
a la hora de salir a la calle. Dicho mapa estaria relacionado con la
aportacion de una gran empresa de la que hablaremos después en el
apartado de “sociedades claves”. Finalmente habria una ultima
seccion, en la que los pacientes podrian ejercitar su memoria y luchar
frente a la pérdida de esta, mediante unos juegos, juegos para trabajar
la parte del cerebro relacionada con la memoria.

Por otro lado, ya que consideramos nuestro producto novedoso y
exotico en el mercado, nuestro precio seria dinamico y asequible para
las personas que precisen del producto. Por lo tanto dispondriamos de
un valor cuantitativo. Ademas, como nuestro producto se enfoca en un
grupo selecto de personas, el disefio y objetivo del producto estaria
adaptado a facilitar el uso a estas personas. De este modo,
dispondriamos de un segundo valor que seria cualitativo.



TUMORES

METABOLICAS

INFLAMATORIAS

ALZHEIMER

ENFERMEDAD DE MOTONEURONA

DEMENCIAFRONTOTEMPORAL
PARKINSON / DEMENCIACON CUERPGCS..

TAUPATIAS

ATAXIAS / AMS

VASCULAR

HUNTINGTON

CONTROL

OTROS

r

(T

O..

20 40 60 80 100 120 140

Como hemos dicho anteriormente, nuestra producto tendria precios
asequibles teniendo en cuenta determinados factores: la situacion
economica del pais, la dificultad de los enfermos para adaptarse a las
exigencias de los trabajos y por nuestra parte, la comprension y
empatia hacia este sector de la sociedad.

Finalmente, ya que este tipo de usos pueden serles dificiles o
desconocidos para las personas que sufren esta enfermedad, el
producto podria ser utilizado y dirigido también para los familiares,
amigos o personas mas allegadas a dichas personas.



