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# FUENTES DE INGRESOS INNOVa

* ¢;Cuanto y como esta dispuesto a pagar vuestro cliente por el producto/servicio que le estas ofreciendo?

Recuerda que: ' No olvidéis que el comité evaluador valorara:
O

 Definir de forma razonable y prudente, cuales son las principales

Es importante conocer cuanto y como estan dispuestos a pagar los fuentes de ingresos del proyecto y ponderando cuél ser

clientes por lo que les ofrecemos.
* & la participacion porcentual de cada fuente de ingreso del

* Basicamente, existen dos tipos diferentes de fuentes de ingreso: proyecto. En el que caso de que vuestro proyecto precise de una
inversion inicial destacada, deberéis estimar de forma prudente
* Ingresos por pago Unico cudles seran las vias para obtener los ingresos destinados a la
* Ingresos por pagos recurrentes inversion inicial.

* Una empresa dispone de diferentes maneras de generar fuentes

Il

Caso practico, IOIKAN:

de ingresos:
. Venta de activos —Préstamorenting-y-alquiler Se dedica basicamente a la venta de activos, en su caso, los activos
~—PHima Bor 156 < Licencias1 son tablas long personalizadas con disefios exclusivos. Ademas se
*  Primas de suscripcion * Primas de broker o comisiones trata de una fuente de ingresos por pago Gnico.

* Publicidad

» En cuanto a los precios, se clasifican en:

* Precios fijos
* Precios dinamicos

IMPULSA PATROCINAN EMPRESAS MENTORAS COLABORA
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